roOCcus 3
Nos commerces
face a la crise
SOS Urgence
Garde d’enfants 7

Entretien

Général Gomart,
a Pombre des
étoiles . 10

Peugeot 508 Sport
Engineerd 16

Bourses :
attention a
la correction! 18

Réchauffer
son intérieur 20
Voyage automnal

dans le Danemark
romantique 23

© Claude Truong Ngoc

Marché immobilier
Un bilan
plutot positif 24

N°77 | novembre 2020

i




Promoteur immobilier
spécialisé dans les immeubles
de caractere depuis 1999,
avec un fort engagement

en matiére d'architecture,

de conception, de design et

- d'innovation, ESPRIMM

vous est présenté par Benoit d'Halluin,

son cocréateur avec Emmanuel Basse.

uels sont vos parcours respectifs 2
Emmanuel Basse et moi-méme avons étudié en-
semble 34 'EDHEC. Nous avons toujours tra-
vaillé dans I'immobilier, Emmanuel en qualité
d’asset manager pour de grandes compagnies d’assurance et moi
chez des promoteurs immobiliers dont Kaufman & Broad.
En 1999 nous avons créé ensemble ESPRIMM avec comme fil
rouge la passion de I'architecture et 'envie de bien faire notre
métier.
Qu’est-ce qui différencie ESPRIMM
des autres acteurs de la promotion ?
Nous sommes des artisans de la promotion et non des indus-
triels comme les grands groupes nationaux. Nous aimons dire
que nous sommes ambiticux en termes de qualité plus que de
quantité.
La différence essentielle est I'engagement que nous mettons a
concevoir chaque immeuble, chaque fagade, chaque plan d’ap-
partement, 4 choisir les matériaux comme si ¢’était pour y habi-
ter nous-mémes. Le temps accordé au batiment est un facteur
essentiel pour qu'il mature, i tous les stades depuis la concep-
tion jusqu'a la livraison, comme toute ceuvre appelée a durer.
Une autre différence essentielle réside dans le fait qu'ESPRIMM
vend tous ses programmes achevés et non sur plans.

ESPRIMM. Fespril de ercation

Pourquoi s’étre positionné sur la vente

a ’achévement ?

Nous sommes le seul promoteur d'Ile-de-France 4 proposer 2
nos acquéreurs de visiter le bien neuf qu’ils vont acherter et de
juger ainsi in situ des volumes, des vues, des matériaux et de la
pertinence de leur achat par rapport a leurs besoins.

De plus, lorsque 'on vend sur plan, 2 ans avant la livraison, il
faut que tous les détails du batiment aient été fixés en amont,
alors qu'en vendant & I'achévement, nous gardons la main sur
notre bitiment, ce qui permet de rentrer dans le dérail et de
I'améliorer au fil de la construction.Nous attachons par exemple
une attention particuliére aux parties communes qu'il est trés
difficile de figer avec pertinence deux ans avant la
livraison. ESPRIMM est membre de la charte « Un Immeuble
une ceuvre » sous I'égide du ministére de la Culture. Enfin, la

« Concevoir chaque immeuble
comme pour y habiter nous-mémes. »

vente 4 I'achévement nous permet de donner le temps nécessaire
i chaque entreprise pour que le travail soit parfaitement réalisé,
sans la pression d’une date de livraison déconnectée des réalités
du chantier.
Quelle est la genése de votre implantation
a Versailles 2
Jai personnellement érudié a I'école Sainte-Geneviéve et chez
ESPRIMM nous aimons beaucoup la ville de Versailles ot nous
avons déja réalisé six programmes immobiliers, dont plusieurs
ont été primés par la Ville.
Quels sont vos projets ?
Nous étudions actuellement la construction d'un élégant im-
meuble de 20 logements que nous espérons pouvoir vous présen-
ter prochainement.

Www.esprimm.com
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Plus que 4 appartements neufs d’exception disponibles !
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